
あなたの仕事は、どの社会課題にフォーカスしていますか？

令和に入り「VUCA（ブーカ）」と言われる、先行きの見通せない時代になりました。

世の中の常識や価値観は様変わりし、この変化に対応できたものが生き残ります。

社会課題は他人ごとではなくジブンゴト。そう捉えることでやりがいが生まれます。

本気のSDGsビジネス開眼！セミナー

　入門編 　　□ＳＤＧｓとは何を目指すものか、どのような取り組みをすべきものかを知る

　　□ＳＤＧｓビジネスが宣伝やボランティアではなく巧みな経営戦略だとわかる

　　□SDGsを自社の経営に採り入れるメリット、生まれてくるチャンスがわかる

　基礎編 　　□ＳＤＧｓビジネスの本質、手法、プロジェクトの作り方や進め方が理解できる

　　□SDGsビジネスでおさえておくべきポイントをワークショップで体験できる

ZOOM集合型

経営者の皆さん！こんなご要望はありませんか？

ー 経営でのお悩み解決にはＳＤＧｓ ー

経営
においてもっとも重要なことは何ですか？

資本主義では経営資源の最大活用でしょう。

とくに、従業員が自分の存在意義を見出し、

与えられた以上の役割を進んで果たすような

求められているのは

サステナブルであるということ

入門編 90分 （３,000円）
基礎編❶～❺ 150分

（各5,000円）

生産性をあげたい
いい人材

がほしい
離職を防止したい

販路開拓

したい

新規事業を軌道にのせたい

事業継承を成功させたい

貴社の強みを生かした「サステナブルイノベーション」へ

のチャレンジで、事業価値を高めることができます！

基礎編❶～❺ 150分

（各5,000円）基礎編❶～❺ 150分

（各5,000円）基礎編❶～❺ 150分

（各5,000円）基礎編❶～❺ 150分

（各5,000円）

事業価値創造と組織活性化を目的とした

3か月～1年間の個別コンサルティング

も承ります。(10～２０万円/月)

お申込みはこちら

PromJapan株式会社



●StartSDGsビジネスマスター

◆CSV経営デザイナー

★SX-Pro認定コンサル

※本講師は全員が当ビジネススクールの卒業生です

https://www.startsdgs.com/

【得意分野】

❶働き方改革、ＤＸ

❷脱炭素化（省エネ、創エネ）

❸建物設備の長寿命化、ＢＣＰ

❹補助金を活用した事業再構築

講師 大門賢治（ダイモンケンジ）●◆★

OA機器販売会社で企業・団体の様々な業務のシステム化

を支援しつづけて３６年。ITの進化でできないことがないと

いわれる時代になり、むしろ、ITを使用する従業員の課題

や導入する企業の体質や仕組み、経営者の考え方の変革

こそ求められる根本課題であり

自分自身が同じ経営者の立場に

なり、同じ視点に立つことによって

説得力のある助言や提案ができる

と考え、55才で早期退職して起業。

現在、実業として省エネによる経費

とCO2の削減や老朽化劣化施設

の予防保全を行う傍ら、3年間の

研修期間を経て、本気のSＤＧｓ

ビジネスを推進するセミナーと

コンサルを行っている。

本コースをアテンドする講師のご紹介

講師 中山一平（ナカヤマイッペイ）●◆

大手流通グループの役員としてサービス・専門店事業19社を統括。成長戦略策定と利益責

任を負う職務を担ってきた。

またファシリティマネジメント企業、アパレル専門店企業(いずれも上場企業)のトップマネジ

メントを歴任。イノベーションを実装して企業価値の創出に尽力。SDGs、CSVで企業価値

を高めることを指向する経営者の方を全力で応援します。

【得意分野】

❶勝てる競争戦略の策定支援

➋SDGs,CSV(ミッション、ビション構築含む)導入支援

❸人事、人材開発、営業、M&A、リスクマネジメント等の経営実務

その後派遣会社で、支店の立ち上げを１人でやり、コンサルと派

遣を融合したサービスを展開し 売上5億の支店を確立。

借金20億からｖ字回復させて、上場させたベンチャー企業の社

長室で経営サポート、FC事業の立上、新規事業の立上を経験。

同時に同社フランチャイズ加盟店を中心に複数社をコンサル支

援。コンサルをする立場、受ける立場、仲介する立場を経験して

いる事から、会社個別の課題と体力に合わせて最適な提案を導

き出す。

【得意分野】

❶営業生産性の向上

❷集客率の向上

❸SDGｓを活用した体質改善

❹適性管理会計の確立

❺実抜計画の策定

ダイレクト営業で、数千人の営業マンの中で全国3位を経験。

営業の本質を追求する過程で、経営コンサル会社に入り、

理念経営から理念営業までを仕組み化して業績を上げるコン

サルティングで複数社を支援。

講師 居木 義典（スエキヨシノリ）◆

これまでの経営戦略とは

一線を画す実践的な競争

戦略と手法を提供します

各セミナーの内容や受講メリット、日程はこちら

PromJapan株式会社


